Pourquoi un Programme de
Fitness de Fundraising ?
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Le marché des dons se durcit
d'année en année.

Ainsi, ne se laisser pas
distancer devient de plus en
plus un défi.

Les voitures sont amenées
au service aprés-vente afin
de corriger les points faibles.

Et le Programme de Fitness
de Fundraising permet de
mieux exploiter le potentiel
du fundraising d’'une ONG.

Grace a une meilleure fitness
de fundraising, il est souvent
possible de gagner des dons
supplémentaires de 10%,
20% ou plus et de réduire les
codts.

Les finances d’'une ONG sont
ainsi placées sur un terrain
encore plus sdr.

Pourquoi travailler avec
creatingbridges.ch ?

Nous avons mis au point un systéme unique d'analyse
qualitative et quantitative de la capacité de collecte de fonds.
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Récupération des donateurs.

L'analyse qualitative
examine les processus et
moyens de fundraising et
met en évidence les
potentiels d'optimisation.

L'analyse quantitative
permet entre autres de
mesurer la fidélisation et
les pertes et gains de
donateurs.

Les résultats de I'analyse
permettent des prendre
des mesures concrétes
pour augmenter les
rendements.

Ce Programme de Fitness de Fundraising est unique en Suisse
et de plus en plus de ONG travaillent avec cette solution.

Lorsque le Programme de Fitness est mis en ceuvre, s'ouvre
pour la GNO concernée la porte vers encore plus de dons,
moins de frais et plus de sécurité financiere.
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Clients et Références Vos Challenges et vos Bénéfices

« Avec Creating-Bridges, la MEB a pu bénéficier d’'un
travail trés professionnel pour améliorer son fundraising.
A I'’écoute et pertinent, Horst Blhrer nous a donné
entiere satisfaction. »

Thoma Vuilleumier, Secrétaire Général,
www.mebraille.ch

« Nous avons recgu des conseils et des outils sur les
points a améliorer en matiere de collecte de fonds.
Chaque franc dépensé en valait la peine. »

Florian Wiithrich, Directeur,
www.livenet.ch

Votre challenge :

VOtre Person de ContaCt « Le marché des dons devient de plus en plus difficile

* Que faire pour ne pas se laisser distancer ?

Horst Peter Blhrer

Directeur & Collecteur de fonds senior
Fundraising-Manager ZHAW
Ingénieur

Nos solutions :
v Analyse des processus de fundraising

v Analyses des potentiels de fundraising

T 079 729 85 80
hb@creatingbridges.ch
www.creatingbridges.ch

v Mesures visant @ améliorer les rendements.

Vos bénéfices :
v" Plus de dons (souvent de10% a 20% et plus)
v" Plus de sécurité financiéere.
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